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Presentación  

El Dpto. de Administración nos ha facilitado el 
fichero Excel “Datos Vtas Comerciales y 

Objetivos” con dos tablas: 

• Tabla Objetivos que contiene los objetivos 
presupuestarios de ventas mensuales para 
el ejercicio 2024 

• Tabla de Ventas donde están registradas 
todas las ventas hasta la última fecha de 
facturación disponible que corresponde al 
primer semestre del ejercicio 2024. 

 
Ilustración 1 Tabla Objetivos -Presupuesto 

 
Ilustración 2 Tabla de Ventas 

Con la información disponible nos interesa llevar a cabo un analisis de los resultados y del 
cumplimiento del presupuesto, en concreto 

Se Pide  

Realización de proceso ELT y creacion del modelo datos con las medidas 

necesarias para los informes y visualizaciones requeridas. 

Llevar a cabo el proceso ETL (Conexión-Transformación y Carga) de tal forma que permita crear 
el modelo de datos base de las visualizaciones propuestas con las medidas necesarias. 

Análisis de Resultados. Tablas y Gráficos Dinámicos 

Evolución mensual de las ventas, resultados y márgenes 

 
Ilustración 3 
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Análisis por Línea Ventas, resultados y márgenes 

 
Ilustración 4 

Análisis por Familia Ventas, resultados y márgenes 

 
Ilustración 5 

Análisis de carga de trabajo por día de la semana 

 
Ilustración 6 
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Análisis del presupuesto y desviación. Tablas y Gráficos Dinámicos 

Se propone este tipo de análisis donde la medida KPI es opcional. 

 
Ilustración 7 

Creacion de KPI 

Este apartado es voluntario, se propone en concreto definir como objetivo que él % de 

Desviación del presupuesto sea: 

KPI 

Verde -0,2 >= -20% 

Rojo -0,35 <=  -35% 

Amarillo Resto 
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Ilustración 8 
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